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de Matériels Agricles et Espates Verts

Rejoignez MS Equipement, une entreprise bretonne en pleine croissance !
\./" Concessionnaire exclusif John Deere en Bretagne, MSEquipement compte 12 agences
agricoles, 8 espaces verts et plus de 350 collaborateurs.

Nous distribuons des marques premium au service du monde agricole.

Dans le cadre de notre développement, nous renforgons notre équipe commerciale et recrutons
un(e) Commercial(e) Agricole, passionné(e) par le terrain, le contact client et prét(e) a relever de
nouveaux défis aux cotés des agriculteurs.

¢ Vendre du matériel agricole neuf et d'occasion (John Deere et autres marques)
et développer le chiffre d'affaires sur votre secteur.

¢ Prospecter activement de nouveaux clients et assurer le suivi commercial.

¢ Organiser et réaliser des démonstrations machines chez les clients.

Gérer les dossiers de vente de A a Z : financement, contrats, immatriculation,

livraison, réglement.

e Participer aux événements pro (salons, portes ouvertes, démonstrations).

¢ Entretenir une relation de confiance avec les clients et assurer le lien avec les
partenaires et les équipes internes.

MISSIONS

ILLE ET
VILAINE

POSTULEZ

I recrutement@msequipement.fr

e Bac+2 minimum en commerce ou secteur agricole (type Technico-Commercial,
Agroéquipement, Agronomie...).

e Expérience souhaitée en vente B2B, distribution ou machinisme agricole.

e Aisance avec les outils informatiques (CRM, logiciels de gestion) et les
technologies agricoles.

¢ Permis B obligatoire (déplacements réguliers dans le département).

¢ Une connaissance du milieu agricole est un vrai plus

\ o Profil dynamique, persévérant, avec un bon tempérament commercial. A Iaise
\e 06 - 66 - 59 - 09 - 34

PROFIL

sur le terrain, vous aimez le contact et savez créer du lien avec les agriculteurs.

» Carte tickets restaurant, Chéques vacances
e Mutuelle, CSE

Possibilité de déjeuner sur place

e Véhicule

e Téléphone portable

RVANTAGES

#commercial [l #conseil #vente



